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Петербургские страховщики собрали на 20% больше премий, чем в прошлом году. Однако
на рынке уже видны предкризисные настроения, предупреждают участники рынка.

      

  

Петербургские страховщики за три квартала 2012 г. собрали 40,8 млрд руб. премий (без
учета ОМС), что на 20,7% больше аналогичного периода прошлого года, следует из
данных, опубликованных на сайте ФСФР. В прошлом году рост за три квартала составил
14,7%. Выплаты выросли на 7,7%, до 20,4 млрд руб., их доля составила почти половину
от сборов против 56% годом ранее. В России объем подписанных премий за это время
вырос на 23,1%, до 608,2 млрд руб.

  

Тройка лидеров по сравнению с прошлым годом не изменилась, но доля рынка
крупнейшего игрока – «РЕСО-Гарантии» – снизилась на 1,1 п.п., до 14,5%.
«Росгосстрах» увеличил сборы на 20,1%, «Ренессанс-Страхование» – на 29,4%, СОГАЗ
– на 4,6%, «Ингосстрах» практически удвоил результаты по собранным премиям.

  

Сборы по каско увеличились на 17,6%, до 17,3 млрд руб., ДМС – на 11,5%, до 6,3 млрд
руб. Премии по страхованию жизни увеличились на 23,3%, до 868,6 млн руб.,
имущественному страхованию – на 19,8%, до 25,6 млрд руб., ОСАГО – на 21,5%, до 5,6
млрд руб.

  

Причины роста каско и ДМС общие и для «Ренессанс-Страхования», и для рынка: рост
объемов продаж новых автомобилей и развитие банковского автокредитования,
увеличение спроса на ДМС как на основную составляющую соцпакетов, рассуждает
руководитель Северо-Западного дивизиона компании Владимир Тиняков. Директор по
маркетингу и продажам автохолдинга РРТ Андрей Ивойлов говорит, что продажи машин
за девять месяцев выросли на 15%, доля кредитных продаж, где страхование каско
обязательно, увеличилась на 7%. Помимо этого выросли и повторные продажи полисов,
утверждает Ивойлов. У розничного подразделения «Рольфа» доля кредитных продаж –
42%, на 2 п.п. выше, чем в прошлом году, говорит представитель компании Мария
Заикина. Увеличение сборов по каско она объясняет, в частности, ростом средней
стоимости автомобиля и активностью дилеров в сфере продаж финансовых услуг среди
некредитных клиентов.
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По прогнозу Евгения Дубенского, директора Северо-Западной дирекции СК «Альянс»,
рынок Петербурга по итогам 2012 г. вырастет на 15–20%. В следующем году будут
активно развиваться продажи через банковский канал, объемы рынку также добавят
обязательное страхование опасных производственных объектов, перевозчиков и
изменение тарифов в ОСАГО, считает он.

  

Дубенский отмечает предкризисные настроения на рынке. «Клиенты стали более
внимательны к своим расходам, выжидают», – говорит он. Тем не менее у страховщиков
всегда есть временной лаг в полгода и, если произойдут какие-то изменения в мировой
экономике, страховой рынок резко не упадет, считает Дубенский.
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