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О текущем состоянии и перспективах развития инвестиционного страхования жизни
рассказал в рамках организованной агентством «Эксперт РА» конференции генеральный
директор СК «Сбербанк страхование жизни» Максим Чернин. По его словам, именно
инвестиционное страхование жизни (ИСЖ) является главным источником роста в этом
году. Если в 2011 году объем премии по ИСЖ составил примерно 2 млрд рублей, то в
2014 году, по прогнозу аналитического центра «Сбербанк страхования», – 28 млрд
рублей. В I полугодии сборы по ИСЖ составили примерно 13 млрд рублей. По словам
эксперта, этот вид страхования растет так быстро потому, что страховщики жизни вышли
на другую «поляну» – «поляну», которую занимали управляющие компании, – на тех
клиентов, которые классическое накопительное страхование жизни никогда бы не
купили.  

  

С 1 января 2015 года вступает в силу закон о налоговых льготах на индивидуальные
инвестиционные счета. Каждый может ежегодно инвестировать до 400 тысяч рублей,
получая с этого либо налоговый вычет по зарабатываемому доходу, либо налоговый
вычет по сумме взноса. Цель нового продукта – расширить круг индивидуальных
частных инвесторов. Вместе с тем, индивидуальные инвестиционные счета являются
большой угрозой для развития ИСЖ. Клиенты могут предпочесть трехлетний
инвестиционный индивидуальный счет с огромными налоговыми вычетами пятилетнему
инвестиционному страхованию жизни. «Поэтому я делаю скромные прогнозы развития
инвестиционного страхования на следующий год, – отметил эксперт. – Все зависит от
того, насколько активно коммерческие банки будут продвигать индивидуальные
инвестиционные счета. Через банки продается 95% ИСЖ, поэтому темп роста 10–15%
является сейчас, как мне кажется, гораздо более реалистичным, чем взрывное
дальнейшее развитие этого вида, который действительно очень интересен».

  

•

  

Страховая компания «Allianz Жизнь» расширила набор инвестиционных опций,
позволяющих клиентам самим управлять договором. Помимо уже существующих
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возможностей изменить базовый актив по договору (опция «Смена базового актива»),
внести дополнительный взнос, тем самым увеличив страховую сумму (опция
«Увеличение страховой суммы»), произвести фиксацию дополнительного
инвестиционного дохода (опция «Фиксация»), страховая компания «Allianz Жизнь»
предлагает своим клиентам новую опцию – «Автофиксация». Теперь дополнительный
инвестиционный доход по желанию клиента может фиксироваться и в автоматическом
режиме – при достижении величины заданного минимального уровня без необходимости
подачи дополнительных заявлений. При этом опция сохраняет высокий уровень
гибкости, оставляя клиентам выбор минимальной доходности, исходя из их
индивидуальных предпочтений относительно риска и потенциальной доходности.

  

•

  

За 6 месяцев 2014 года объем премий СК «PPF Страхование жизни» в СЗФО вырос на
36% и составил 101 млн рублей. Компания заключила в регионе 1668 договоров, что на
29% больше, чем в первом полугодии 2013 года. Финансовые итоги агентств,
работающих на территории Северо-Западного федерального округа, и рост бизнеса на
36% в I полугодии 2014 года демонстрируют повышение интереса людей к продуктам
страхования жизни компании.

  

•

  

Оренбургское отделение Сбербанка России предложило своим клиентам «коробочный»
страховой продукт. Коробочное страхование – это совместная программа ОАО
«АльфаСтрахование» и ОАО «Сбербанк России» по страхованию физических лиц.
Программа «коробочного» страхования включает в себя страхование для держателей
банковских карт, имущества физических лиц, а также программу для создания
накоплений. Программа «Микро-НСЖ» предусматривает выплаты в размере 60 тыс.
рублей по окончанию программы страхования. Клиент также получает выплату 200% от
предполагаемой суммы накоплений в случае утраты трудоспособности по любой
причине, а также страховая компания в случае ухода из жизни в течение 15 дней
выплачивает родственникам все накопленные средства. «Коробочные продукты»
предназначены для массовой аудитории, их стоимость составляет от 700 рублей.

  

Подробнее читайте в свежем выпуске журнала « Страхование жизни ».
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Источник: Википедия страхования , 13.10.14
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